KRITERIENKATALOG 22.05.2026

Ausschreibung

Verfahren: 2025CC000002 - Export-Absatzforderungsmal3nahmen fir bayerische Produkte der

Agrar- und Ernéhrungswirtschaft

LEISTUNGSKRITERIEN

1.2
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14

15

1.6

Los 1 -"Export- AbsatzférderungsmaRnahmen BOSNIEN-HERZOGOWINA"
Wertung der Angebote

Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem héchsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhalt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgeflihrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung”) wird fur JEDES Los anhand eines einzureichenden, mehrjahrigen
Gesamtkonzeptes fur die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefiihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung beriicksichtigen soll.

Der Bieter erstellt dabei fir JEDES LOS (jedes Zielland), fur welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MafRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-Absatzfordermafnahmen fiir den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober
2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der bayerischen
Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchfuihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der einzelnen
MafRnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Dem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefugt werden. Fur die Erstellung des Malinahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in Hohe von bis zu 200.000 Euro (netto) zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der vorgeschlagenen
MafRnahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschatzte Fremdkosten inkl. Reisekosten enthalten sein.

Der Bieter hat fiir jedes Los, fir welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes Gesamtkonzept fir die
Marktbearbeitung im Zielland Gber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029) abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlieRlich der Bewertung der Qualitat
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fihrt nicht

zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes und bedingt auch keinen Anspruch auf das zur Bewertung der Leistung
herangezogene fiktive Manhahmenbudget.

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept fiir jedes Los auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung

Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fiir jedes Los auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen” im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen!

Zum Beispiel: "Los 1 Gesamtkonzept" "Los 1 Grobkostenplanung”

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT

EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.

BEISPIEL
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1.7

1.8

181

181.1

1.8.1.2

18.1.3

Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte fir das Los "Export- Absatzforderungsmanahmen Osterreich” und fiir das Los "Export-
AbsatzforderungsmalRnahmen Italien" ein Angebot abgeben.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein: .
* EIN Gesamtkonzept fur Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fiir Osterreich
« EIN Gesamtkonzept fur Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fur Italien

Eintragung von Bewertungspunkten

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmaRstabe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; die Beschreibung ubersteigt die
Vorstellungen zur Erfullung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwachen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgemé&fe Vertragsdurchfiihrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwéchen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschréankungen noch ordnungsgemafe Vertragsdurchfihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwachen.

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen geniigende Vertragsdurchfihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwachen.

0 Punkte = UNGENUGEND:; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
geniligende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwéchen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu konnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
eigenen Erfolgschancen einschatzen zu kdnnen.

Gesamtkonzept
Gewichtung: 100,00%

Marktpotential fur Ernéhrungswirtschaft
Gewichtung: 14,29%

Zielbeschreibung

Ziel ist es, mit der vorgeschlagenen Maflinahme den Lebensmittelherstellern einen erfolgreichen Markteintritt bzw. eine Ausweitung
des bestehenden Vertriebs im Zielland zu ermdglichen

Marktpotenzial fir Erndhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept gute Chancen fir einen Markteintritt bzw. einen Vertriebsausbau bayerischer Lebensmittel im Zielland?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
[ R —

Nur eine Antwort wahlbar

Marktpotenzial fir Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Wourden die Erfolgsaussichten ausreichend begriindet?

[ ] Keine Angabe (0)
[ ] UNGENUGEND (0)
[ ] MANGELHAFT (20)
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182

1821

1.8.2.2

1.8.3

1831

1.8.3.2

1.8.33

1834

[ ] AUSREICHEND (40)
[ ] BEFRIEDIGEND (60)
[ ] GUT (80)

[ ] SEHR GUT (100)

Nur eine Antwort wahlbar

Maflnahmenspektrum
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es, den Lebensmittelherstellern ein breites und passendes Portfolio an MalRnahmen zu bieten.

MafRnahmenspektrum

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Bieter in der Lage, unterschiedliche Formate an Manahmen anzubieten und umzusetzen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Konzepts
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich der organisatorischen Umsetzbarkeit.

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Sind die organisatorischen Schritte logisch und transparent beschrieben?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

———————
P Y

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Bauen die einzelnen MafRnahmen logisch aufeinander auf?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_——————
P Y

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Kann eine komplikationsfreie Umsetzung erwartet werden?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
T —
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18.4

184.1

18.4.2

18.43

1.8.5

1.85.1

1.8.5.2

1.8.6

1.8.6.1

1.8.6.2

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich des Finanzmitteleinsatzes.

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der eingereichte Grobkostenplan vollstandig und nachvollziehbar?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
P T

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Einsatz der Finanzmittel fur die angebotene Leistung angemessen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S Y

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk in Bayern
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die eigenverantwortliche Akquise bayerischer Lebensmittelhersteller fiir die Teilnahme am Projekt.

Netzwerk in Bayern

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ausreichend Kontakte zu bayerischen Lebensmittelherstellern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_——————
P Y

Nur eine Antwort wéhlbar
Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die Vermittlung geeigneter Geschaftskontakte fiir bayerische Lebensmittelhersteller und die reibungslose Umsetzung des
Programms im Zielland

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ein geeignetes Netzwerk an potenziellen Handelspartnern?
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1.8.6.3

1.8.7

18.7.1

1.8.7.2

18.7.3

1.9
191

1.9.2

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
Y

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verflugt der Bieter tber ausreichend Kontakte zu potenziellen Dienstleistern im Zielland, um eine reibungslose Durchfiihrung des
Projektes zu gewahrleisten? (Unter Dienstleistern sind z.B. Hotels, Messebauunternehmen, Busunternehmen, Grafikagenturen
oder Dolmetscher zu verstehen).

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
O R —

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es durch ein innovatives Konzept Interesse an der Teilnahme zu wecken.

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept aufgrund seines innovativen Charakters eine hohe Beteiligung?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
Y

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Werden zeitgemalle Medien bei der Akquise und Kommunikation eingesetzt?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

———————
R —

Nur eine Antwort wéhlbar
Eingesetztes Personal
Projektleiter*In [Mussangabe]

Der Auftragnehmer hat dafiir Sorge zu tragen, dass alle MaBnahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.

Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), der fur die strategische
MafRnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und iber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzforderung fur Lebensmittel) verfiigt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Kriterienkatalog - 5/75



1.9.3

2.2

2.3

2.4

25

Bitte bestétigen Sie, dass die Projektleitung mindestens iber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemaR des
Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens (GER) verfigt?

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

[ ] Keine Angabe (0)
[ ]Ja(0)
[ ] Nein (0)
Nur eine Antwort wahlbar
Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche unter Angabe der jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung,
bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die fur die
Umsetzung von MaRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind und tber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzforderung fir Lebensmittel) verfligen mit Namen und Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kdnnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

Los 2 -"Export- AbsatzférderungsmaBnahmen BULGARIEN"
Wertung der Angebote
Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem hochsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhélt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgefuhrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung“) wird fir JEDES Los anhand eines einzureichenden, mehrjahrigen
Gesamtkonzeptes fur die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung beriicksichtigen soll.

Der Bieter erstellt dabei fir JEDES LOS (jedes Zielland), fiir welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MaRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-AbsatzfordermaBnahmen fur den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober
2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der bayerischen
Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchfiihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der einzelnen
Malnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Dem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefiigt werden. Fir die Erstellung des MalRnahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in Hohe von bis zu 200.000 Euro (netto) zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der vorgeschlagenen
MafRnahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschétzte Fremdkosten inkl. Reisekosten enthalten sein.

Der Bieter hat fur jedes Los, fur welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes Gesamtkonzept fur die
Marktbearbeitung im Zielland Uber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029) abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlieR3lich der Bewertung der Qualitat
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fuhrt nicht

zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes und bedingt auch keinen Anspruch auf das zur Bewertung der Leistung
herangezogene fiktive MaRnahmenbudget.

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept firr jedes Los auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung

Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fur jedes Los auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen” im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen!

Zum Beispiel: "Los 1 Gesamtkonzept" "Los 1 Grobkostenplanung"
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2.6

2.7

2.8

2.8.1

28.11

2.8.1.2

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT
EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.

BEISPIEL
Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte fir das Los "Export- Absatzforderungsmanahmen Osterreich” und fiir das Los "Export-
AbsatzforderungsmalBnahmen Italien" ein Angebot abgeben.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein: .
* EIN Gesamtkonzept fur Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fiir Osterreich
« EIN Gesamtkonzept fur Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fur Italien

Eintragung von Bewertungspunkten

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmaRstabe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; die Beschreibung ubersteigt die
Vorstellungen zur Erfullung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwachen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgeméafe Vertragsdurchfiihrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwéchen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschréankungen noch ordnungsgemafe Vertragsdurchfihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwachen.

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen geniigende Vertragsdurchfihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwachen.

0 Punkte = UNGENUGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
geniligende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwéchen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu konnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
eigenen Erfolgschancen einschatzen zu kdnnen.

Gesamtkonzept
Gewichtung: 100,00%

Marktpotential fur Ernéhrungswirtschaft
Gewichtung: 14,29%

Zielbeschreibung

Ziel ist es, mit der vorgeschlagenen Maflinahme den Lebensmittelherstellern einen erfolgreichen Markteintritt bzw. eine Ausweitung
des bestehenden Vertriebs im Zielland zu ermdglichen

Marktpotenzial fir Erndhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept gute Chancen fir einen Markteintritt bzw. einen Vertriebsausbau bayerischer Lebensmittel im Zielland?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
[ R —

Nur eine Antwort wahlbar

Kriterienkatalog - 7/75



2.8.1.3

2.8.2

2821

2.8.2.2

2.8.3

2.8.3.1

2.8.3.2

2.8.3.3

2.8.34

Marktpotenzial fir Ernahrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Wourden die Erfolgsaussichten ausreichend begrindet?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
T

Nur eine Antwort wahlbar

Maflnahmenspektrum
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es, den Lebensmittelherstellern ein breites und passendes Portfolio an MalRnahmen zu bieten.

MafRnahmenspektrum

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Bieter in der Lage, unterschiedliche Formate an MalRnahmen anzubieten und umzusetzen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Konzepts
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich der organisatorischen Umsetzbarkeit.

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Sind die organisatorischen Schritte logisch und transparent beschrieben?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——r—————
Y

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Bauen die einzelnen MafRnahmen logisch aufeinander auf?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
Y

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100
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2.8.4

2.8.4.1

2.8.4.2

2.8.4.3

2.8.5

2.8.5.1

2.85.2

2.8.6

2.8.6.1

Kann eine komplikationsfreie Umsetzung erwartet werden?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_————————
P T—Y

Kostenplanung
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich des Finanzmitteleinsatzes.

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der eingereichte Grobkostenplan vollstédndig und nachvollziehbar?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—————————
P Y

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Einsatz der Finanzmittel fur die angebotene Leistung angemessen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
[ R —

Netzwerk in Bayern
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die eigenverantwortliche Akquise bayerischer Lebensmittelhersteller fiir die Teilnahme am Projekt.

Netzwerk in Bayern

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ausreichend Kontakte zu bayerischen Lebensmittelherstellern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
P

Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Kriterienkatalog - 9/75
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Nur eine Antwort wahlbar
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2.8.6.2

2.8.6.3

2.8.7

2.8.7.1

2.8.7.2

2.8.7.3

2.9

Ziel ist die Vermittlung geeigneter Geschaftskontakte fiir bayerische Lebensmittelhersteller und die reibungslose Umsetzung des
Programms im Zielland

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ein geeignetes Netzwerk an potenziellen Handelspartnern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
[ —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verflugt der Bieter tUber ausreichend Kontakte zu potenziellen Dienstleistern im Zielland, um eine reibungslose Durchfiihrung des
Projektes zu gewahrleisten? (Unter Dienstleistern sind z.B. Hotels, Messebauunternehmen, Busunternehmen, Grafikagenturen
oder Dolmetscher zu verstehen).

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
o T —

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es durch ein innovatives Konzept Interesse an der Teilnahme zu wecken.

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept aufgrund seines innovativen Charakters eine hohe Beteiligung?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Werden zeitgemale Medien bei der Akquise und Kommunikation eingesetzt?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar

Eingesetztes Personal
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291

2.9.2

293

3.2

3.3

Projektleiter*In [Mussangabe]

Der Auftragnehmer hat dafir Sorge zu tragen, dass alle MaBnahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.

Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), der fur die strategische
MaRnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und Giber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfiigt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Bitte bestétigen Sie, dass die Projektleitung mindestens Uber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemaR des
Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens (GER) verflgt?

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

[ ] Keine Angabe (0)
] Ja (0)
[ ] Nein (0)
Nur eine Antwort wahlbar
Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche unter Angabe der jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung,
bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die fur die
Umsetzung von MafRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind und tber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fir Lebensmittel) verfigen mit Namen und Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kénnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

Los 3 -"Export- AbsatzférderungsmaRnahmen CHINA"
Wertung der Angebote

Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem héchsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhélt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgefiihrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung”) wird fir JEDES Los anhand eines einzureichenden, mehrjahrigen
Gesamtkonzeptes fur die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefiihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung beriicksichtigen soll.

Der Bieter erstellt dabei fir JEDES LOS (jedes Zielland), fur welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MafRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-Absatzfordermafnahmen fiir den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober
2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der bayerischen
Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchfiihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der einzelnen
MafRnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Dem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefugt werden. Fur die Erstellung des MalZnahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in Hohe von bis zu 200.000 Euro (netto) zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der vorgeschlagenen
MafRnahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschétzte Fremdkosten inkl. Reisekosten enthalten sein.

Der Bieter hat fiir jedes Los, fir welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes Gesamtkonzept fir die
Marktbearbeitung im Zielland Uber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029) abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlieRlich der Bewertung der Qualitat
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fuhrt nicht
zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes und bedingt auch keinen Anspruch auf das zur Bewertung der Leistung
herangezogene fiktive Manahmenbudget.

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept fur jedes Los auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr bericksichtigt.
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3.4

35

3.6

3.7

3.8

3.8.1

3.8.1.1

3.8.1.2

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung

Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fiir jedes Los auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen” im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen!

Zum Beispiel: "Los 1 Gesamtkonzept" "Los 1 Grobkostenplanung”

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT
EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.

BEISPIEL
Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte fir das Los "Export- AbsatzférderungsmaRnahmen Osterreich” und fiir das Los "Export-
AbsatzférderungsmalRnahmen Italien" ein Angebot abgeben.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein: )
« EIN Gesamtkonzept fur Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fur Osterreich
« EIN Gesamtkonzept fur Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fir Italien

Eintragung von Bewertungspunkten

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmalRstébe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfuhrung erwarten; die Beschreibung ubersteigt die
Vorstellungen zur Erflllung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwéchen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgeméte Vertragsdurchfuhrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwachen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschrankungen noch ordnungsgemafe Vertragsdurchfiihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwéachen.

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen genligende Vertragsdurchfilhrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwéchen.

0 Punkte = UNGENUGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
genligende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwéachen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu kdnnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
eigenen Erfolgschancen einschatzen zu kdnnen.

Gesamtkonzept
Gewichtung: 100,00%

Marktpotential fir Erndhrungswirtschaft
Gewichtung: 14,29%

Zielbeschreibung

Ziel ist es, mit der vorgeschlagenen MaRnahme den Lebensmittelherstellern einen erfolgreichen Markteintritt bzw. eine Ausweitung
des bestehenden Vertriebs im Zielland zu ermdglichen

Marktpotenzial fur Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100
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3.8.13

3.8.2

3.8.21

3.8.2.2

3.8.3

3.8.3.1

3.8.3.2

3.8.3.3

Verspricht das Konzept gute Chancen fiir einen Markteintritt bzw. einen Vertriebsausbau bayerischer Lebensmittel im Zielland?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_————————
P T—Y

Nur eine Antwort wahlbar

Marktpotenzial fur Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Wourden die Erfolgsaussichten ausreichend begrindet?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
T —

Nur eine Antwort wahlbar

MaRnahmenspektrum
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es, den Lebensmittelherstellern ein breites und passendes Portfolio an MalRnahmen zu bieten.

MafRnahmenspektrum

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Bieter in der Lage, unterschiedliche Formate an Manahmen anzubieten und umzusetzen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
[ R —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Konzepts
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich der organisatorischen Umsetzbarkeit.

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Sind die organisatorischen Schritte logisch und transparent beschrieben?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————r———
A T—Y

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100
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3.8.3.4

3.84

3.8.4.1

3.8.4.2

3.8.43

3.8.5

3.8.5.1

3.85.2

Bauen die einzelnen MalRnahmen logisch aufeinander auf?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
P

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Kann eine komplikationsfreie Umsetzung erwartet werden?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_————————
P T

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich des Finanzmitteleinsatzes.

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der eingereichte Grobkostenplan vollstédndig und nachvollziehbar?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
P Y

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Einsatz der Finanzmittel fur die angebotene Leistung angemessen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—————————
[ —

Nur eine Antwort wahlbar
Netzwerk in Bayern
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die eigenverantwortliche Akquise bayerischer Lebensmittelhersteller fiir die Teilnahme am Projekt.

Netzwerk in Bayern

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ausreichend Kontakte zu bayerischen Lebensmittelherstellern?
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3.8.6

3.8.6.1

3.8.6.2

3.8.6.3

3.8.7

3.8.7.1

3.8.7.2

3.8.7.3

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
Y

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die Vermittlung geeigneter Geschaftskontakte fiir bayerische Lebensmittelhersteller und die reibungslose Umsetzung des
Programms im Zielland

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ein geeignetes Netzwerk an potenziellen Handelspartnern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
[ —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verflugt der Bieter tUber ausreichend Kontakte zu potenziellen Dienstleistern im Zielland, um eine reibungslose Durchfiihrung des
Projektes zu gewahrleisten? (Unter Dienstleistern sind z.B. Hotels, Messebauunternehmen, Busunternehmen, Grafikagenturen
oder Dolmetscher zu verstehen).

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
o T —

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es durch ein innovatives Konzept Interesse an der Teilnahme zu wecken.

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept aufgrund seines innovativen Charakters eine hohe Beteiligung?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Werden zeitgemalle Medien bei der Akquise und Kommunikation eingesetzt?
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3.9

3.9.1

3.9.2

3.9.3

4.2

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
Y

Nur eine Antwort wahlbar
Eingesetztes Personal
Projektleiter*In [Mussangabe]

Der Auftragnehmer hat dafiir Sorge zu tragen, dass alle Mal3nahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.

Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), der fiir die strategische
MaRnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und tGiber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfugt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Bitte bestétigen Sie, dass die Projektleitung mindestens iber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemaR des
Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens (GER) verfligt?

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

[ ] Keine Angabe (0)
[ ]Ja(0)
[ ] Nein (0)

Nur eine Antwort wahlbar
Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche unter Angabe der jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung,
bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die fiir die
Umsetzung von MaRRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind und tiber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfiigen mit Namen und Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kénnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

Los 4 -"Export- Absatzférderungsmanahmen FRANKREICH"
Wertung der Angebote
Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem hoéchsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhélt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgefuhrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung®) wird fur JEDES Los anhand eines einzureichenden, mehrjahrigen
Gesamtkonzeptes fur die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefiihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung beriicksichtigen soll.

Der Bieter erstellt dabei fiir JEDES LOS (jedes Zielland), fiir welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MafRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-Absatzfordermafnahmen fiir den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober
2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der bayerischen
Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchflihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der einzelnen
MafRnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Dem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefiigt werden. Fir die Erstellung des MalZnahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in H6he von bis zu 200.000 Euro (netto) zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der vorgeschlagenen
MafRnahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschéatzte Fremdkosten inkl. Reisekosten enthalten sein.

Der Bieter hat fur jedes Los, fiir welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes Gesamtkonzept fiir die
Marktbearbeitung im Zielland Gber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029) abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlieBlich der Bewertung der Qualitét
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fuhrt nicht
zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes und bedingt auch keinen Anspruch auf das zur Bewertung der Leistung
herangezogene fiktive Manahmenbudget.
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4.3

4.4

4.5

4.6

4.7

4.8

4.8.1

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept fiir jedes Los auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr bertcksichtigt.

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung

Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fir jedes Los auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen" im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen!

Zum Beispiel: "Los 1 Gesamtkonzept" "Los 1 Grobkostenplanung”

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT
EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.

BEISPIEL
Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte fir das Los "Export- Absatzférderungsmafnahmen Osterreich" und fir das Los "Export-
AbsatzférderungsmalBnahmen Italien" ein Angebot abgeben.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein: .
* EIN Gesamtkonzept fiir Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fiir Osterreich
« EIN Gesamtkonzept fiir Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fur Italien

Eintragung von Bewertungspunkten

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmaRstabe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; die Beschreibung ubersteigt die
Vorstellungen zur Erfullung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwachen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgeméfe Vertragsdurchfiihrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwéchen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschréankungen noch ordnungsgemafe Vertragsdurchfihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwachen.

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen geniigende Vertragsdurchfihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwachen.

0 Punkte = UNGENUGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
genugende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwéchen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu konnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
eigenen Erfolgschancen einschatzen zu kdnnen.

Gesamtkonzept
Gewichtung: 100,00%

Marktpotential fir Ernéhrungswirtschaft
Gewichtung: 14,29%
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48.1.1

48.1.2

48.1.3

4.8.2

4821

4.8.2.2

4.8.3

483.1

4.8.3.2

Zielbeschreibung

Ziel ist es, mit der vorgeschlagenen Maflinahme den Lebensmittelherstellern einen erfolgreichen Markteintritt bzw. eine Ausweitung
des bestehenden Vertriebs im Zielland zu ermdglichen

Marktpotenzial fir Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept gute Chancen fiir einen Markteintritt bzw. einen Vertriebsausbau bayerischer Lebensmittel im Zielland?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—————————
P Y

Nur eine Antwort wahlbar

Marktpotenzial fir Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Wourden die Erfolgsaussichten ausreichend begrindet?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
T —

Nur eine Antwort wahlbar

Mafnahmenspektrum
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es, den Lebensmittelherstellern ein breites und passendes Portfolio an MalRnahmen zu bieten.

MaRnahmenspektrum

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Bieter in der Lage, unterschiedliche Formate an MaBnahmen anzubieten und umzusetzen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——————————
[ R —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Konzepts
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich der organisatorischen Umsetzbarkeit.

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Sind die organisatorischen Schritte logisch und transparent beschrieben?

] Keine Angabe (0)

] UNGENUGEND (0)
] MANGELHAFT (20)
] AUSREICHEND (40)
] BEFRIEDIGEND (60)
] GUT (80)

—r——————
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4.8.3.3

4.8.3.4

484

48.4.1

4.8.4.2

4.8.4.3

4.8.5

4851

[ ] SEHR GUT (100)

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Bauen die einzelnen MalRnahmen logisch aufeinander auf?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
T —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Kann eine komplikationsfreie Umsetzung erwartet werden?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
[ N —

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich des Finanzmitteleinsatzes.

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der eingereichte Grobkostenplan vollsténdig und nachvollziehbar?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Einsatz der Finanzmittel fir die angebotene Leistung angemessen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
P T

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk in Bayern
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung
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4.8.5.2

4.8.6

4.8.6.1

4.8.6.2

4.8.6.3

4.8.7

4.8.7.1

4.8.7.2

Ziel ist die eigenverantwortliche Akquise bayerischer Lebensmittelhersteller furr die Teilnahme am Projekt.

Netzwerk in Bayern

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ausreichend Kontakte zu bayerischen Lebensmittelherstellern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
P —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die Vermittlung geeigneter Geschaftskontakte fiir bayerische Lebensmittelhersteller und die reibungslose Umsetzung des
Programms im Zielland

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verflgt der Bieter im Zielland Uber ein geeignetes Netzwerk an potenziellen Handelspartnern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter Uber ausreichend Kontakte zu potenziellen Dienstleistern im Zielland, um eine reibungslose Durchfiihrung des
Projektes zu gewahrleisten? (Unter Dienstleistern sind z.B. Hotels, Messebauunternehmen, Busunternehmen, Grafikagenturen
oder Dolmetscher zu verstehen).

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es durch ein innovatives Konzept Interesse an der Teilnahme zu wecken.

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept aufgrund seines innovativen Charakters eine hohe Beteiligung?

] Keine Angabe (0)

] UNGENUGEND (0)
] MANGELHAFT (20)
] AUSREICHEND (40)
] BEFRIEDIGEND (60)
] GUT (80)

—r——————
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4.8.7.3

4.9

49.1

4.9.2

49.3

5.2

[ ] SEHR GUT (100)

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Werden zeitgemalle Medien bei der Akquise und Kommunikation eingesetzt?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
T —

Nur eine Antwort wéhlbar
Eingesetztes Personal
Projektleiter*In [Mussangabe]

Der Auftragnehmer hat dafiir Sorge zu tragen, dass alle Mal3nahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.

Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), der fiir die strategische
MaRnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und Uber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfiigt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Bitte bestétigen Sie, dass die Projektleitung mindestens Uber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemaR des
Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens (GER) verfligt?

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

[ ] Keine Angabe (0)
[ ]Ja(0)
[ ] Nein (0)
Nur eine Antwort wéhlbar
Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche unter Angabe der jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung,
bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die fur die
Umsetzung von MafRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind und tber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fir Lebensmittel) verfiigen mit Namen und Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kénnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

Los 5 -"Export- Absatzférderungsmanahmen ITALIEN"
Wertung der Angebote

Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem héchsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhélt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgefiihrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung”) wird fur JEDES Los anhand eines einzureichenden, mehrjahrigen
Gesamtkonzeptes fur die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefiihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung beriicksichtigen soll.
Der Bieter erstellt dabei fir JEDES LOS (jedes Zielland), fur welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MafRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-Absatzfordermafnahmen fiir den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober

2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der bayerischen
Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchfiihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der einzelnen
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5.3

5.4

55

5.6

5.7

MaRnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Dem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefiigt werden. Fir die Erstellung des MalRnahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in Hohe von bis zu 200.000 Euro (netto) zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der vorgeschlagenen
MaRnahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschatzte Fremdkosten inkl. Reisekosten enthalten sein.

Der Bieter hat fiir jedes Los, fur welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes Gesamtkonzept fir die
Marktbearbeitung im Zielland Gber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029) abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlieRlich der Bewertung der Qualitat
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fuhrt nicht
zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes und bedingt auch keinen Anspruch auf das zur Bewertung der Leistung
herangezogene fiktive MaRnahmenbudget.

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept fur jedes Los auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung

Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fiir jedes Los auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr bericksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen” im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen!

Zum Beispiel: "Los 1 Gesamtkonzept" "Los 1 Grobkostenplanung”

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT
EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.

BEISPIEL
Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte firr das Los "Export- Absatzférderungsmanahmen Osterreich” und fiir das Los "Export-
Absatzférderungsmalinahmen ltalien" ein Angebot abgeben.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein: )
« EIN Gesamtkonzept fiir Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fiir Osterreich
« EIN Gesamtkonzept fur Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fir Italien

Eintragung von Bewertungspunkten

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmalRstébe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfuhrung erwarten; die Beschreibung ubersteigt die
Vorstellungen zur Erflllung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwéchen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgemaRe Vertragsdurchfuhrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwachen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschrankungen noch ordnungsgemafie Vertragsdurchfiihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwéachen.

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen genligende Vertragsdurchfihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwéchen.

0 Punkte = UNGENUGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
genlgende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwéachen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
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5.8

5.8.1

5.8.1.1

5.8.1.2

5.8.1.3

5.8.2

5.8.2.1

5.8.2.2

5.8.3

5.8.3.1

(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu kdnnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
eigenen Erfolgschancen einschatzen zu kdnnen.

Gesamtkonzept
Gewichtung: 100,00%

Marktpotential fir Erndhrungswirtschaft
Gewichtung: 14,29%

Zielbeschreibung

Ziel ist es, mit der vorgeschlagenen MaBnahme den Lebensmittelherstellern einen erfolgreichen Markteintritt bzw. eine Ausweitung
des bestehenden Vertriebs im Zielland zu ermdglichen

Marktpotenzial fur Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept gute Chancen fir einen Markteintritt bzw. einen Vertriebsausbau bayerischer Lebensmittel im Zielland?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
T —

Nur eine Antwort wahlbar

Marktpotenzial fir Erndhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Wurden die Erfolgsaussichten ausreichend begriindet?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar

Maflnahmenspektrum
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es, den Lebensmittelherstellern ein breites und passendes Portfolio an MalRnahmen zu bieten.

MaRnahmenspektrum

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Bieter in der Lage, unterschiedliche Formate an Malhahmen anzubieten und umzusetzen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——r——————
Y

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Konzepts
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich der organisatorischen Umsetzbarkeit.
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5.8.3.2

5.8.3.3

5.8.3.4

5.8.4

5.8.4.1

5.8.4.2

5.8.4.3

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Sind die organisatorischen Schritte logisch und transparent beschrieben?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
Y

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Bauen die einzelnen MafRnahmen logisch aufeinander auf?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
Y

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Kann eine komplikationsfreie Umsetzung erwartet werden?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
T

Kostenplanung
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich des Finanzmitteleinsatzes.

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der eingereichte Grobkostenplan vollstédndig und nachvollziehbar?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
P Y

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Einsatz der Finanzmittel fur die angebotene Leistung angemessen?

] Keine Angabe (0)

] UNGENUGEND (0)
] MANGELHAFT (20)
] AUSREICHEND (40)
] BEFRIEDIGEND (60)

—r—r————
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5.8.5

5.8.5.1

5.8.5.2

5.8.6

5.8.6.1

5.8.6.2

5.8.6.3

5.8.7

58.7.1

5.8.7.2

[ ] GUT (80)
[ ] SEHR GUT (100)

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk in Bayern
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die eigenverantwortliche Akquise bayerischer Lebensmittelhersteller fiir die Teilnahme am Projekt.

Netzwerk in Bayern

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ausreichend Kontakte zu bayerischen Lebensmittelherstellern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
P T

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die Vermittlung geeigneter Geschaftskontakte fir bayerische Lebensmittelhersteller und die reibungslose Umsetzung des
Programms im Zielland

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ein geeignetes Netzwerk an potenziellen Handelspartnern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

———————
P Y

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verflugt der Bieter tUber ausreichend Kontakte zu potenziellen Dienstleistern im Zielland, um eine reibungslose Durchfiihrung des
Projektes zu gewahrleisten? (Unter Dienstleistern sind z.B. Hotels, Messebauunternehmen, Busunternehmen, Grafikagenturen
oder Dolmetscher zu verstehen).

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——————————
[ —

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es durch ein innovatives Konzept Interesse an der Teilnahme zu wecken.

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100
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5.8.7.3

5.9
591

5.9.2

5.9.3

Verspricht das Konzept aufgrund seines innovativen Charakters eine hohe Beteiligung?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
P

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Werden zeitgemale Medien bei der Akquise und Kommunikation eingesetzt?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar
Eingesetztes Personal
Projektleiter*In [Mussangabe]

Der Auftragnehmer hat dafiir Sorge zu tragen, dass alle MaBnahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.

Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), der fur die strategische
MafRnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und tiber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfugt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Bitte bestétigen Sie, dass die Projektleitung mindestens ber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemaR des
Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens (GER) verflgt?

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

[ ] Keine Angabe (0)
[ ]Ja(0)
[ ] Nein (0)
Nur eine Antwort wahlbar
Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche unter Angabe der jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung,
bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die fiir die
Umsetzung von MaRRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind und tiber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfiigen mit Namen und Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kénnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

Los 6 -"Export- AbsatzférderungsmaRnahmen KROATIEN"
Wertung der Angebote

Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem hoéchsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhélt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgefuhrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.
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6.2

6.3

6.4

6.5

6.6

6.7

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung”) wird fir JEDES Los anhand eines einzureichenden, mehrjahrigen
Gesamtkonzeptes fur die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefiihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung bertcksichtigen soll.

Der Bieter erstellt dabei fiir JEDES LOS (jedes Zielland), fiir welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MaRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-AbsatzfordermaBnahmen fur den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober
2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der bayerischen
Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchfiihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der einzelnen
Malnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Dem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefiigt werden. Fir die Erstellung des MalZnahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in Hohe von bis zu 200.000 Euro (netto) zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der vorgeschlagenen
MaRnahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschéatzte Fremdkosten inkl. Reisekosten enthalten sein.

Der Bieter hat fur jedes Los, fur welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes Gesamtkonzept fir die
Marktbearbeitung im Zielland Gber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029) abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlie3lich der Bewertung der Qualitat
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fihrt nicht
zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes und bedingt auch keinen Anspruch auf das zur Bewertung der Leistung
herangezogene fiktive MaRnahmenbudget.

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept firr jedes Los auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung

Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fur jedes Los auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen” im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen!

Zum Beispiel: "Los 1 Gesamtkonzept" "Los 1 Grobkostenplanung"

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT
EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.

BEISPIEL
Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte firr das Los "Export- Absatzforderungsmanahmen Osterreich” und fiir das Los "Export-
AbsatzférderungsmalBnahmen Italien" ein Angebot abgeben.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein: .
* EIN Gesamtkonzept fur Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fiir Osterreich
« EIN Gesamtkonzept fur Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fur Italien

Eintragung von Bewertungspunkten

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmaRstabe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; die Beschreibung ubersteigt die
Vorstellungen zur Erfullung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwachen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgeméafle Vertragsdurchfiihrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwachen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im

Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschréankungen noch ordnungsgemalfe Vertragsdurchfihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwéachen.
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6.8

6.8.1

6.8.1.1

6.8.1.2

6.8.1.3

6.8.2

6.8.2.1

6.8.2.2

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen geniigende Vertragsdurchfihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwéchen.

0 Punkte = UNGENUGEND:; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
genugende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwéchen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu konnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
eigenen Erfolgschancen einschatzen zu kdnnen.

Gesamtkonzept
Gewichtung: 100,00%

Marktpotential fir Ernéhrungswirtschaft
Gewichtung: 14,29%

Zielbeschreibung

Ziel ist es, mit der vorgeschlagenen Maflinahme den Lebensmittelherstellern einen erfolgreichen Markteintritt bzw. eine Ausweitung
des bestehenden Vertriebs im Zielland zu ermdglichen

Marktpotenzial fir Erndhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept gute Chancen fir einen Markteintritt bzw. einen Vertriebsausbau bayerischer Lebensmittel im Zielland?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar

Marktpotenzial fir Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Wourden die Erfolgsaussichten ausreichend begriindet?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
P Y

Nur eine Antwort wahlbar

Maflnahmenspektrum
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es, den Lebensmittelherstellern ein breites und passendes Portfolio an MalRnahmen zu bieten.

Malnahmenspektrum

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Bieter in der Lage, unterschiedliche Formate an MalRnahmen anzubieten und umzusetzen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
T —Y

Nur eine Antwort wahlbar
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6.8.3

6.8.3.1

6.8.3.2

6.8.3.3

6.8.3.4

6.8.4

6.8.4.1

6.8.4.2

6.8.4.3

Realisierbarkeit des Konzepts
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich der organisatorischen Umsetzbarkeit.

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Sind die organisatorischen Schritte logisch und transparent beschrieben?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Bauen die einzelnen Malinahmen logisch aufeinander auf?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Kann eine komplikationsfreie Umsetzung erwartet werden?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich des Finanzmitteleinsatzes.

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der eingereichte Grobkostenplan vollstédndig und nachvollziehbar?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
[ —

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100
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6.8.5

6.8.5.1

6.8.5.2

6.8.6

6.8.6.1

6.8.6.2

6.8.6.3

Ist der Einsatz der Finanzmittel fir die angebotene Leistung angemessen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
R T —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk in Bayern
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die eigenverantwortliche Akquise bayerischer Lebensmittelhersteller fur die Teilnahme am Projekt.

Netzwerk in Bayern

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Verflgt der Bieter im Zielland Gber ausreichend Kontakte zu bayerischen Lebensmittelherstellern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
[ —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die Vermittlung geeigneter Geschaftskontakte fir bayerische Lebensmittelhersteller und die reibungslose Umsetzung des
Programms im Zielland

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ein geeignetes Netzwerk an potenziellen Handelspartnern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
[ R —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter Uber ausreichend Kontakte zu potenziellen Dienstleistern im Zielland, um eine reibungslose Durchfuhrung des
Projektes zu gewahrleisten? (Unter Dienstleistern sind z.B. Hotels, Messebauunternehmen, Busunternehmen, Grafikagenturen
oder Dolmetscher zu verstehen).

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————r———
Y

Nur eine Antwort wahlbar
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6.8.7

6.8.7.1

6.8.7.2

6.8.7.3

6.9
6.9.1

6.9.2

6.9.3

Innovation
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es durch ein innovatives Konzept Interesse an der Teilnahme zu wecken.

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept aufgrund seines innovativen Charakters eine hohe Beteiligung?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Werden zeitgemalle Medien bei der Akquise und Kommunikation eingesetzt?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
R —

Nur eine Antwort wéhlbar
Eingesetztes Personal
Projektleiter*In [Mussangabe]

Der Auftragnehmer hat dafiir Sorge zu tragen, dass alle MaBnahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.

Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), der fir die strategische
MaRnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und Gber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fir Lebensmittel) verfiigt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Bitte bestatigen Sie, dass die Projektleitung mindestens tber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemaR des
Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens (GER) verfiigt?

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

[ ] Keine Angabe (0)
| Ja (0)
[ ] Nein (0)
Nur eine Antwort wahlbar
Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche unter Angabe der jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung,
bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die fiir die
Umsetzung von MaRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind und tber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fir Lebensmittel) verfiigen mit Namen und Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kdnnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

Los 7 -"Export- AbsatzférderungsmafRnahmen NIEDERLANDE"
Wertung der Angebote

Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem hdchsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhélt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:
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7.2

7.3

7.4

7.5

7.6

7.7

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgefuhrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung“) wird fur JEDES Los anhand eines einzureichenden, mehrjahrigen
Gesamtkonzeptes fur die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung beriicksichtigen soll.

Der Bieter erstellt dabei fiir JEDES LOS (jedes Zielland), fiir welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MaRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-AbsatzfordermaBnahmen fur den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober
2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der bayerischen
Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchfiihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der einzelnen
Malnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Dem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefiigt werden. Fir die Erstellung des MalRnahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in Hohe von bis zu 200.000 Euro (netto) zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der vorgeschlagenen
MafRnahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschétzte Fremdkosten inkl. Reisekosten enthalten sein.

Der Bieter hat fur jedes Los, fur welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes Gesamtkonzept fur die
Marktbearbeitung im Zielland Uber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029) abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlielich der Bewertung der Qualitat
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fuhrt nicht
zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes und bedingt auch keinen Anspruch auf das zur Bewertung der Leistung
herangezogene fiktive MaRnahmenbudget.

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept firr jedes Los auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung
Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fur jedes Los auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten

einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen” im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen!

Zum Beispiel: "Los 1 Gesamtkonzept" "Los 1 Grobkostenplanung"

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT

EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.

BEISPIEL
Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte firr das Los "Export- Absatzforderungsmanahmen Osterreich” und fiir das Los "Export-
Absatzférderungsmalinahmen ltalien" ein Angebot abgeben.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein: .
* EIN Gesamtkonzept fiir Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fiir Osterreich
« EIN Gesamtkonzept fur Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fur Italien

Eintragung von Bewertungspunkten

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmalRistébe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfuhrung erwarten; die Beschreibung ubersteigt die
Vorstellungen zur Erfullung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
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7.8

7.8.1

7.8.1.1

7.8.1.2

7.8.1.3

7.8.2

7.8.2.1

7.8.2.2

prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwéchen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgeméRe Vertragsdurchfuhrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwachen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschrankungen noch ordnungsgemafie Vertragsdurchfihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwéachen.

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen genligende Vertragsdurchfilhrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwéchen.

0 Punkte = UNGENUGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
genligende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwéachen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu kdnnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
eigenen Erfolgschancen einschatzen zu kdnnen.

Gesamtkonzept
Gewichtung: 100,00%

Marktpotential fir Erndhrungswirtschaft
Gewichtung: 14,29%

Zielbeschreibung

Ziel ist es, mit der vorgeschlagenen MaBnahme den Lebensmittelherstellern einen erfolgreichen Markteintritt bzw. eine Ausweitung
des bestehenden Vertriebs im Zielland zu ermdglichen

Marktpotenzial fur Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept gute Chancen fir einen Markteintritt bzw. einen Vertriebsausbau bayerischer Lebensmittel im Zielland?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
T —

Nur eine Antwort wahlbar

Marktpotenzial fir Erndhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Wurden die Erfolgsaussichten ausreichend begriindet?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar
Maflnahmenspektrum
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es, den Lebensmittelherstellern ein breites und passendes Portfolio an MalRnahmen zu bieten.

MaRnahmenspektrum

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Bieter in der Lage, unterschiedliche Formate an Malhahmen anzubieten und umzusetzen?
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Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
Y

Nur eine Antwort wahlbar

7.8.3 Realisierbarkeit des Konzepts
Gewichtung: 14,29%
7.8.3.1 Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich der organisatorischen Umsetzbarkeit.

7.8.3.2 Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Sind die organisatorischen Schritte logisch und transparent beschrieben?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
T —

Nur eine Antwort wahlbar

7.8.3.3 Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Bauen die einzelnen MalRnahmen logisch aufeinander auf?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
o T —

Nur eine Antwort wahlbar

7.8.3.4 Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Kann eine komplikationsfreie Umsetzung erwartet werden?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
[ A —

Nur eine Antwort wahlbar

7.8.4 Kostenplanung
Gewichtung: 14,29%
7.8.4.1 Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich des Finanzmitteleinsatzes.

7.8.4.2 Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der eingereichte Grobkostenplan vollsténdig und nachvollziehbar?

] Keine Angabe (0)

] UNGENUGEND (0)
] MANGELHAFT (20)
] AUSREICHEND (40)
] BEFRIEDIGEND (60)

—r—r———
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7.8.4.3

7.8.5

7.8.5.1

7.8.5.2

7.8.6

7.8.6.1

7.8.6.2

7.8.6.3

[ ] GUT (80)
[ ] SEHR GUT (100)

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Einsatz der Finanzmittel fur die angebotene Leistung angemessen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
[ —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk in Bayern
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die eigenverantwortliche Akquise bayerischer Lebensmittelhersteller fiir die Teilnahme am Projekt.

Netzwerk in Bayern

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Verflgt der Bieter im Zielland Uber ausreichend Kontakte zu bayerischen Lebensmittelherstellern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S Y

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die Vermittlung geeigneter Geschaftskontakte fiir bayerische Lebensmittelhersteller und die reibungslose Umsetzung des
Programms im Zielland

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ein geeignetes Netzwerk an potenziellen Handelspartnern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——————————
[ —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100
Verflugt der Bieter tber ausreichend Kontakte zu potenziellen Dienstleistern im Zielland, um eine reibungslose Durchfiihrung des

Projektes zu gewahrleisten? (Unter Dienstleistern sind z.B. Hotels, Messebauunternehmen, Busunternehmen, Grafikagenturen
oder Dolmetscher zu verstehen).

[ ] Keine Angabe (0)
[ ] UNGENUGEND (0)
[ ] MANGELHAFT (20)
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7.8.7

7.8.7.1

7.8.7.2

7.8.7.3

7.9
7.9.1

7.9.2

7.9.3

[ ] AUSREICHEND (40)
[ ] BEFRIEDIGEND (60)
[ ] GUT (80)

[ ] SEHR GUT (100)

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es durch ein innovatives Konzept Interesse an der Teilnahme zu wecken.

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept aufgrund seines innovativen Charakters eine hohe Beteiligung?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Werden zeitgemalle Medien bei der Akquise und Kommunikation eingesetzt?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S Y

Nur eine Antwort wahlbar
Eingesetztes Personal
Projektleiter*In [Mussangabe]

Der Auftragnehmer hat dafiir Sorge zu tragen, dass alle MaBnahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.

Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), der fur die strategische
MafRnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und iber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfugt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Bitte bestétigen Sie, dass die Projektleitung mindestens ber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemaR des
Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens (GER) verflgt?

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

[ ] Keine Angabe (0)
[ ]Ja(0)
[ ] Nein (0)

Nur eine Antwort wahlbar

Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche unter Angabe der jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung,
bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die fiir die
Umsetzung von MaRRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind und tiber hinreichend Erfahrung im
Tétigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfigen mit Namen und Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kénnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.
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8.2

8.3

8.4

8.5

8.6

8.7

Los 8 -"Export- Absatzférderungsmanahmen OSTERREICH"
Wertung der Angebote
Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem hochsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhélt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgefuhrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung“) wird fir JEDES Los anhand eines einzureichenden, mehrjahrigen
Gesamtkonzeptes fur die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung beriicksichtigen soll.

Der Bieter erstellt dabei fiir JEDES LOS (jedes Zielland), fiir welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MaRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-AbsatzfordermaB3nahmen fur den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober
2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der bayerischen
Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchfiihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der einzelnen
MaRnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Dem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefiigt werden. Fir die Erstellung des MalRnahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in Hohe von bis zu 200.000 Euro (netto) zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der vorgeschlagenen
MafRnahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschatzte Fremdkosten inkl. Reisekosten enthalten sein.

Der Bieter hat fur jedes Los, fur welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes Gesamtkonzept fir die
Marktbearbeitung im Zielland Gber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029) abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlieRlich der Bewertung der Qualitat
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fuhrt nicht

zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes und bedingt auch keinen Anspruch auf das zur Bewertung der Leistung
herangezogene fiktive MaRnahmenbudget.

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept firr jedes Los auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung

Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fur jedes Los auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen” im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen!

Zum Beispiel: "Los 1 Gesamtkonzept" "Los 1 Grobkostenplanung”

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT

EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.

BEISPIEL
Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte firr das Los "Export- Absatzforderungsmanahmen Osterreich” und fiir das Los "Export-
Absatzférderungsmalinahmen ltalien" ein Angebot abgeben.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein: .
* EIN Gesamtkonzept fiir Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fiir Osterreich
« EIN Gesamtkonzept fur Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fr Italien

Eintragung von Bewertungspunkten
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8.8

8.8.1

8.8.1.1

8.8.1.2

8.8.1.3

8.8.2

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmalRstébe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; die Beschreibung tbersteigt die
Vorstellungen zur Erfullung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwachen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgemaRe Vertragsdurchfiihrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwéchen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschréankungen noch ordnungsgemafe Vertragsdurchfihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwéchen.

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen genligende Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwéchen.

0 Punkte = UNGENUGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
geniligende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwachen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu kdnnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
eigenen Erfolgschancen einschatzen zu kdnnen.

Gesamtkonzept
Gewichtung: 100,00%

Marktpotential fir Ernédhrungswirtschaft
Gewichtung: 14,29%

Zielbeschreibung

Ziel ist es, mit der vorgeschlagenen Maflinahme den Lebensmittelherstellern einen erfolgreichen Markteintritt bzw. eine Ausweitung
des bestehenden Vertriebs im Zielland zu ermdglichen

Marktpotenzial fur Erndhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept gute Chancen fir einen Markteintritt bzw. einen Vertriebsausbau bayerischer Lebensmittel im Zielland?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—————————
R

Nur eine Antwort wahlbar

Marktpotenzial fir Ernahrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Wourden die Erfolgsaussichten ausreichend begrindet?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
T

Nur eine Antwort wahlbar

Maflnahmenspektrum
Gewichtung: 14,29%
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8.8.2.1

8.8.2.2

8.8.3

8.8.3.1

8.8.3.2

8.8.3.3

8.8.3.4

8.8.4

8.8.4.1

Zielbeschreibung

Ziel ist es, den Lebensmittelherstellern ein breites und passendes Portfolio an Malinahmen zu bieten.

MafRnahmenspektrum

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Bieter in der Lage, unterschiedliche Formate an Manahmen anzubieten und umzusetzen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
[ —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Konzepts
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich der organisatorischen Umsetzbarkeit.

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Sind die organisatorischen Schritte logisch und transparent beschrieben?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
T —Y

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Bauen die einzelnen MalRnahmen logisch aufeinander auf?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
T —Y

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Kann eine komplikationsfreie Umsetzung erwartet werden?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——————————
[ R —

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich des Finanzmitteleinsatzes.
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8.8.4.2

8.8.4.3

8.8.5

8.8.5.1

8.8.5.2

8.8.6

8.8.6.1

8.8.6.2

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der eingereichte Grobkostenplan vollstédndig und nachvollziehbar?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
P Y

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Einsatz der Finanzmittel fur die angebotene Leistung angemessen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——————————
[ R —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk in Bayern
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die eigenverantwortliche Akquise bayerischer Lebensmittelhersteller fiir die Teilnahme am Projekt.

Netzwerk in Bayern

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Verflgt der Bieter im Zielland Uber ausreichend Kontakte zu bayerischen Lebensmittelherstellern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die Vermittlung geeigneter Geschaftskontakte fiir bayerische Lebensmittelhersteller und die reibungslose Umsetzung des
Programms im Zielland

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ein geeignetes Netzwerk an potenziellen Handelspartnern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——————————
[ A —
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8.8.6.3

8.8.7

8.8.7.1

8.8.7.2

8.8.7.3

8.9
8.9.1

8.9.2

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter Uber ausreichend Kontakte zu potenziellen Dienstleistern im Zielland, um eine reibungslose Durchfuhrung des
Projektes zu gewabhrleisten? (Unter Dienstleistern sind z.B. Hotels, Messebauunternehmen, Busunternehmen, Grafikagenturen
oder Dolmetscher zu verstehen).

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
N —

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es durch ein innovatives Konzept Interesse an der Teilnahme zu wecken.

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept aufgrund seines innovativen Charakters eine hohe Beteiligung?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Werden zeitgemalle Medien bei der Akquise und Kommunikation eingesetzt?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
R —

Nur eine Antwort wéhlbar
Eingesetztes Personal
Projektleiter*In [Mussangabe]
Der Auftragnehmer hat dafiir Sorge zu tragen, dass alle MaBnahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.

Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), der fiir die strategische
Maflnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und Gber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfigt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Bitte bestatigen Sie, dass die Projektleitung mindestens tber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemaR des
Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens (GER) verfiigt?

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

[ ] Keine Angabe (0)
| Ja (0)
[ ] Nein (0)

Kriterienkatalog - 41/75



8.9.3

9.2

9.3

9.4

9.5

Nur eine Antwort wahlbar
Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche unter Angabe der jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung,
bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die fiir die
Umsetzung von MaRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind und tber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfiigen mit Namen und Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kdnnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

Los 9 -"Export- AbsatzférderungsmalRnahmen RUMANIEN"
Wertung der Angebote
Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem hdchsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhélt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgeflihrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung“) wird fir JEDES Los anhand eines einzureichenden, mehrjahrigen
Gesamtkonzeptes fur die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung beriicksichtigen soll.

Der Bieter erstellt dabei fiir JEDES LOS (jedes Zielland), fur welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MaRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-AbsatzférdermaBnahmen fur den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober
2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der bayerischen
Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchfiihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der einzelnen
MafRnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Dem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefiigt werden. Fir die Erstellung des MalRnahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in Hohe von bis zu 200.000 Euro (netto) zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der vorgeschlagenen
MaRnahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschatzte Fremdkosten inkl. Reisekosten enthalten sein.

Der Bieter hat fiir jedes Los, fur welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes Gesamtkonzept fir die
Marktbearbeitung im Zielland Gber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029) abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlieRlich der Bewertung der Qualitat
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fuhrt nicht

zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes und bedingt auch keinen Anspruch auf das zur Bewertung der Leistung
herangezogene fiktive MaRnahmenbudget.

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept fur jedes Los auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung

Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fiir jedes Los auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen” im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen!

Zum Beispiel: "Los 1 Gesamtkonzept" "Los 1 Grobkostenplanung”

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT

EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.
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9.6

9.7

9.8

9.8.1

9.8.1.1

9.8.1.2

9.8.1.3

BEISPIEL
Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte fir das Los "Export- Absatzférderungsmanahmen Osterreich” und fiir das Los "Export-
AbsatzforderungsmalRnahmen Italien" ein Angebot abgeben.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein: )
« EIN Gesamtkonzept fur Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fur Osterreich
« EIN Gesamtkonzept fur Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fir Italien

Eintragung von Bewertungspunkten

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmalRstébe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfuhrung erwarten; die Beschreibung ubersteigt die
Vorstellungen zur Erflllung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwéchen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgeméte Vertragsdurchfuhrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwachen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschrankungen noch ordnungsgemafe Vertragsdurchfihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwéachen.

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen gentigende Vertragsdurchfihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwéchen.

0 Punkte = UNGENUGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
genligende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwéachen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu kdnnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
eigenen Erfolgschancen einschatzen zu kdnnen.

Gesamtkonzept
Gewichtung: 100,00%

Marktpotential fir Erndhrungswirtschaft
Gewichtung: 14,29%

Zielbeschreibung

Ziel ist es, mit der vorgeschlagenen MaBnahme den Lebensmittelherstellern einen erfolgreichen Markteintritt bzw. eine Ausweitung
des bestehenden Vertriebs im Zielland zu ermdglichen

Marktpotenzial fur Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept gute Chancen fir einen Markteintritt bzw. einen Vertriebsausbau bayerischer Lebensmittel im Zielland?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
T —

Nur eine Antwort wahlbar

Marktpotenzial fur Erndhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Wurden die Erfolgsaussichten ausreichend begriindet?
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9.8.2

9.8.2.1

9.8.2.2

9.8.3

9.8.3.1

9.8.3.2

9.8.3.3

9.8.3.4

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
Y

Nur eine Antwort wahlbar

Maflnahmenspektrum
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es, den Lebensmittelherstellern ein breites und passendes Portfolio an MalRnahmen zu bieten.

MaRnahmenspektrum

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Bieter in der Lage, unterschiedliche Formate an Malnhahmen anzubieten und umzusetzen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
N —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Konzepts
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich der organisatorischen Umsetzbarkeit.

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Sind die organisatorischen Schritte logisch und transparent beschrieben?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Bauen die einzelnen Maflinahmen logisch aufeinander auf?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Kann eine komplikationsfreie Umsetzung erwartet werden?

[ ] Keine Angabe (0)

[ ] UNGENUGEND (0)
[ 1 MANGELHAFT (20)
[ ] AUSREICHEND (40)
[ ] BEFRIEDIGEND (60)
[ ] GUT (80)
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9.8.4

9.8.4.1

9.8.4.2

9.8.4.3

9.8.5

9.85.1

9.8.5.2

9.8.6

9.8.6.1

9.8.6.2

[ ] SEHR GUT (100)

Kostenplanung
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich des Finanzmitteleinsatzes.

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der eingereichte Grobkostenplan vollstandig und nachvollziehbar?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
P T

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Einsatz der Finanzmittel fur die angebotene Leistung angemessen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S Y

Netzwerk in Bayern
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die eigenverantwortliche Akquise bayerischer Lebensmittelhersteller fiir die Teilnahme am Projekt.

Netzwerk in Bayern

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ausreichend Kontakte zu bayerischen Lebensmittelherstellern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_——————
P Y

Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Nur eine Antwort wahlbar

Nur eine Antwort wahlbar

Nur eine Antwort wahlbar

Nur eine Antwort wahlbar

Ziel ist die Vermittlung geeigneter Geschéaftskontakte fiir bayerische Lebensmittelhersteller und die reibungslose Umsetzung des

Programms im Zielland

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100
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9.8.6.3

9.8.7

9.8.7.1

9.8.7.2

9.8.7.3

9.9
9.9.1

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ein geeignetes Netzwerk an potenziellen Handelspartnern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
R T —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter Uber ausreichend Kontakte zu potenziellen Dienstleistern im Zielland, um eine reibungslose Durchfuhrung des
Projektes zu gewahrleisten? (Unter Dienstleistern sind z.B. Hotels, Messebauunternehmen, Busunternehmen, Grafikagenturen
oder Dolmetscher zu verstehen).

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_————————
P T

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es durch ein innovatives Konzept Interesse an der Teilnahme zu wecken.

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept aufgrund seines innovativen Charakters eine hohe Beteiligung?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
[ R —

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Werden zeitgemalle Medien bei der Akquise und Kommunikation eingesetzt?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—————————
[ —

Nur eine Antwort wahlbar
Eingesetztes Personal
Projektleiter*In [Mussangabe]

Der Auftragnehmer hat dafiir Sorge zu tragen, dass alle MaBnahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.
Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), der fiir die strategische
MafRnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und iber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfugt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.
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9.9.2

9.9.3

10
10.1

10.2

10.3

10.4

10.5

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Bitte bestétigen Sie, dass die Projektleitung mindestens Uber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemaR des
Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens (GER) verflgt?

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

[ ] Keine Angabe (0)
[ ]Ja(0)
[ ] Nein (0)
Nur eine Antwort wéhlbar
Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche unter Angabe der jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung,
bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die fur die
Umsetzung von MafRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind und tber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fir Lebensmittel) verfligen mit Namen und Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kénnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

Los 10 -"Export- Absatzférderungsmafinahmen SCHWEIZ"
Wertung der Angebote

Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem héchsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhélt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgefiihrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung®) wird fuir JEDES Los anhand eines einzureichenden, mehrjahrigen
Gesamtkonzeptes fur die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung beriicksichtigen soll.

Der Bieter erstellt dabei fir JEDES LOS (jedes Zielland), fur welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MafRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-Absatzfordermafnahmen fiir den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober
2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der bayerischen
Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchfiihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der einzelnen
MafRnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Dem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefugt werden. Fur die Erstellung des MalZnahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in Héhe von bis zu 200.000 Euro (netto) zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der vorgeschlagenen
MafRnahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschétzte Fremdkosten inkl. Reisekosten enthalten sein.

Der Bieter hat fiir jedes Los, fir welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes Gesamtkonzept fir die
Marktbearbeitung im Zielland Uber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029) abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlieRlich der Bewertung der Qualitat
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fuhrt nicht
zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes und bedingt auch keinen Anspruch auf das zur Bewertung der Leistung
herangezogene fiktive MaBnahmenbudget.

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept fiir jedes Los auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung

Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fiir jedes Los auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr bericksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Kriterienkatalog - 47/75



10.6

10.7

10.8

10.8.1

10.8.1.1

10.8.1.2

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen” im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen!

Zum Beispiel: "Los 1 Gesamtkonzept" "Los 1 Grobkostenplanung”

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT
EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.

BEISPIEL
Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte fir das Los "Export- Absatzférderungsmanahmen Osterreich” und fiir das Los "Export-
Absatzférderungsmalinahmen ltalien" ein Angebot abgeben.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein: )
« EIN Gesamtkonzept fiir Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fiir Osterreich
« EIN Gesamtkonzept fur Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fir Italien

Eintragung von Bewertungspunkten

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmalRstébe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfuhrung erwarten; die Beschreibung ubersteigt die
Vorstellungen zur Erflllung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwéchen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgemaRe Vertragsdurchfuhrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwachen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschrankungen noch ordnungsgemalfe Vertragsdurchfihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwachen.

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen genligende Vertragsdurchfihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwéchen.

0 Punkte = UNGENUGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
genugende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwéachen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu kdnnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
eigenen Erfolgschancen einschéatzen zu kdnnen.

Gesamtkonzept
Gewichtung: 100,00%

Marktpotential fir Ernahrungswirtschaft
Gewichtung: 14,29%

Zielbeschreibung

Ziel ist es, mit der vorgeschlagenen MaBnahme den Lebensmittelherstellern einen erfolgreichen Markteintritt bzw. eine Ausweitung
des bestehenden Vertriebs im Zielland zu ermdglichen

Marktpotenzial fir Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept gute Chancen fur einen Markteintritt bzw. einen Vertriebsausbau bayerischer Lebensmittel im Zielland?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————r———
R —
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10.8.1.3

10.8.2

10.8.2.1

10.8.2.2

10.8.3

10.8.3.1

10.8.3.2

10.8.3.3

Marktpotenzial fir Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Wourden die Erfolgsaussichten ausreichend begriindet?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
T —

Mafnahmenspektrum
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es, den Lebensmittelherstellern ein breites und passendes Portfolio an MalRnahmen zu bieten.

MafRnahmenspektrum

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Bieter in der Lage, unterschiedliche Formate an Manahmen anzubieten und umzusetzen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
R —

Realisierbarkeit des Konzepts
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Nur eine Antwort wahlbar

Nur eine Antwort wahlbar

Nur eine Antwort wahlbar

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich der organisatorischen Umsetzbarkeit.

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Sind die organisatorischen Schritte logisch und transparent beschrieben?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_——————
P Y

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Bauen die einzelnen MafRnahmen logisch aufeinander auf?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_—————
P Y
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10.8.3.4

10.8.4

10.84.1

10.8.4.2

10.8.4.3

10.8.5

10.8.5.1

10.8.5.2

10.8.6

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Kann eine komplikationsfreie Umsetzung erwartet werden?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
T

Kostenplanung
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich des Finanzmitteleinsatzes.

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der eingereichte Grobkostenplan vollstdndig und nachvollziehbar?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_————————
P Y

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Einsatz der Finanzmittel fur die angebotene Leistung angemessen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Netzwerk in Bayern
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die eigenverantwortliche Akquise bayerischer Lebensmittelhersteller fur die Teilnahme am Projekt.

Netzwerk in Bayern

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ausreichend Kontakte zu bayerischen Lebensmittelherstellern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
Y

Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 14,29%
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10.8.6.1

10.8.6.2

10.8.6.3

10.8.7

10.8.7.1

10.8.7.2

10.8.7.3

Zielbeschreibung

Ziel ist die Vermittlung geeigneter Geschéftskontakte fir bayerische Lebensmittelhersteller und die reibungslose Umsetzung des
Programms im Zielland

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verflugt der Bieter im Zielland Uber ein geeignetes Netzwerk an potenziellen Handelspartnern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
T —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter Uber ausreichend Kontakte zu potenziellen Dienstleistern im Zielland, um eine reibungslose Durchfuhrung des
Projektes zu gewahrleisten? (Unter Dienstleistern sind z.B. Hotels, Messebauunternehmen, Busunternehmen, Grafikagenturen
oder Dolmetscher zu verstehen).

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
P Y

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es durch ein innovatives Konzept Interesse an der Teilnahme zu wecken.

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept aufgrund seines innovativen Charakters eine hohe Beteiligung?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——————————
[ R —

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Werden zeitgemalle Medien bei der Akquise und Kommunikation eingesetzt?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——————————
[ R —

Nur eine Antwort wahlbar
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10.9

10.9.1

10.9.2

10.9.3

11
111

11.2

11.3

Eingesetztes Personal
Projektleiter*In [Mussangabe]

Der Auftragnehmer hat dafiir Sorge zu tragen, dass alle MaBnhahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.

Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), der fur die strategische
MafRnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und tiber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fir Lebensmittel) verfiigt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Bitte bestétigen Sie, dass die Projektleitung mindestens ber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemaR des
Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens (GER) verfugt?

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

[ ] Keine Angabe (0)
[ ]Ja(0)
[ ] Nein (0)

Nur eine Antwort wahlbar

Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche unter Angabe der jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung,
bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die fiir die
Umsetzung von MaRRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind und tiber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfugen mit Namen und Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kénnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

Los 11 -"Export- Absatzférderungsmafinahmen SERBIEN"
Wertung der Angebote

Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem hdchsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhélt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgefiihrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung®) wird fur JEDES Los anhand eines einzureichenden, mehrjahrigen
Gesamtkonzeptes fur die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefiihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung beriicksichtigen soll.

Der Bieter erstellt dabei fiir JEDES LOS (jedes Zielland), fiir welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MafRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-Absatzfordermafnahmen fiir den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober
2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der bayerischen
Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchfiihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der einzelnen
MafRnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Dem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefiigt werden. Fir die Erstellung des MalZnahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in H6he von bis zu 200.000 Euro (netto) zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der vorgeschlagenen
MaRnahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschéatzte Fremdkosten inkl. Reisekosten enthalten sein.

Der Bieter hat fur jedes Los, fiir welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes Gesamtkonzept fiir die
Marktbearbeitung im Zielland Uber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029) abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlieRlich der Bewertung der Qualitét
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fuhrt nicht

zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes und bedingt auch keinen Anspruch auf das zur Bewertung der Leistung
herangezogene fiktive Manahmenbudget.

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept
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114

115

11.6

11.7

11.8

11.8.1

11.8.1.1

11.8.1.2

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept fiir jedes Los auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung

Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fir jedes Los auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen" im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen!

Zum Beispiel: "Los 1 Gesamtkonzept" "Los 1 Grobkostenplanung”

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT
EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.

BEISPIEL
Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte fir das Los "Export- Absatzférderungsmafnahmen Osterreich" und fir das Los "Export-
AbsatzférderungsmalBnahmen Italien" ein Angebot abgeben.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein: .
* EIN Gesamtkonzept fiir Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fiir Osterreich
« EIN Gesamtkonzept firr Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fur ltalien

Eintragung von Bewertungspunkten

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmaRstabe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; die Beschreibung ubersteigt die
Vorstellungen zur Erfullung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwachen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgeméafe Vertragsdurchfiihrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwachen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschréankungen noch ordnungsgemafe Vertragsdurchfihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwachen.

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen geniigende Vertragsdurchfihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwéchen.

0 Punkte = UNGENUGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
genugende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwéchen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu konnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
eigenen Erfolgschancen einschétzen zu kdnnen.

Gesamtkonzept
Gewichtung: 100,00%

Marktpotential fir Ernéhrungswirtschaft
Gewichtung: 14,29%

Zielbeschreibung

Ziel ist es, mit der vorgeschlagenen Maflinahme den Lebensmittelherstellern einen erfolgreichen Markteintritt bzw. eine Ausweitung
des bestehenden Vertriebs im Zielland zu ermdglichen

Marktpotenzial fur Erndhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100
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11.8.1.3

11.8.2

11.8.2.1

11.8.2.2

11.8.3

11.8.3.1

11.8.3.2

11.8.3.3

Verspricht das Konzept gute Chancen fiir einen Markteintritt bzw. einen Vertriebsausbau bayerischer Lebensmittel im Zielland?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_————————
P T—Y

Nur eine Antwort wahlbar

Marktpotenzial fur Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Wourden die Erfolgsaussichten ausreichend begrindet?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
T —

Nur eine Antwort wahlbar

MaRnahmenspektrum
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es, den Lebensmittelherstellern ein breites und passendes Portfolio an MalRnahmen zu bieten.

MafRnahmenspektrum

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Bieter in der Lage, unterschiedliche Formate an Manahmen anzubieten und umzusetzen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
[ R —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Konzepts
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich der organisatorischen Umsetzbarkeit.

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Sind die organisatorischen Schritte logisch und transparent beschrieben?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————r———
A T—Y

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100
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11.8.3.4

11.8.4

11.84.1

11.8.4.2

11.8.4.3

11.8.5

11.85.1

11.8.5.2

Bauen die einzelnen MalRnahmen logisch aufeinander auf?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
P

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Kann eine komplikationsfreie Umsetzung erwartet werden?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_————————
P T

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich des Finanzmitteleinsatzes.

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der eingereichte Grobkostenplan vollstédndig und nachvollziehbar?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
P Y

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Einsatz der Finanzmittel fur die angebotene Leistung angemessen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—————————
[ —

Nur eine Antwort wahlbar
Netzwerk in Bayern
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die eigenverantwortliche Akquise bayerischer Lebensmittelhersteller fiir die Teilnahme am Projekt.

Netzwerk in Bayern

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ausreichend Kontakte zu bayerischen Lebensmittelherstellern?
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11.8.6

11.8.6.1

11.8.6.2

11.8.6.3

11.8.7

11.8.7.1

11.8.7.2

11.8.7.3

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
Y

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die Vermittlung geeigneter Geschaftskontakte fiir bayerische Lebensmittelhersteller und die reibungslose Umsetzung des
Programms im Zielland

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ein geeignetes Netzwerk an potenziellen Handelspartnern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
[ —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verflugt der Bieter tUber ausreichend Kontakte zu potenziellen Dienstleistern im Zielland, um eine reibungslose Durchfiihrung des
Projektes zu gewahrleisten? (Unter Dienstleistern sind z.B. Hotels, Messebauunternehmen, Busunternehmen, Grafikagenturen
oder Dolmetscher zu verstehen).

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
o T —

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es durch ein innovatives Konzept Interesse an der Teilnahme zu wecken.

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept aufgrund seines innovativen Charakters eine hohe Beteiligung?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Werden zeitgemalle Medien bei der Akquise und Kommunikation eingesetzt?
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11.9

11.9.1

11.9.2

11.9.3

12
12.1

12.2

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
Y

Nur eine Antwort wahlbar
Eingesetztes Personal
Projektleiter*In [Mussangabe]

Der Auftragnehmer hat dafiir Sorge zu tragen, dass alle Mal3nahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.

Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), der fiir die strategische
MaRnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und tGiber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfugt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Bitte bestétigen Sie, dass die Projektleitung mindestens iber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemaR des
Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens (GER) verfligt?

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

[ ] Keine Angabe (0)
[ ]Ja(0)
[ ] Nein (0)

Nur eine Antwort wahlbar
Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche unter Angabe der jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung,
bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die fiir die
Umsetzung von MaRRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind und tiber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfiigen mit Namen und Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kénnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

Los 12 -"Export- Absatzférderungsmaf3nahmen SLOWENIEN"
Wertung der Angebote
Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem hoéchsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhélt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgefuhrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung®) wird fur JEDES Los anhand eines einzureichenden, mehrjahrigen
Gesamtkonzeptes fur die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefiihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung beriicksichtigen soll.

Der Bieter erstellt dabei fiir JEDES LOS (jedes Zielland), fiir welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MafRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-Absatzfordermafnahmen fiir den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober
2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der bayerischen
Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchflihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der einzelnen
MafRnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Dem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefiigt werden. Fir die Erstellung des MalZnahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in H6he von bis zu 200.000 Euro (netto) zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der vorgeschlagenen
MafRnahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschéatzte Fremdkosten inkl. Reisekosten enthalten sein.

Der Bieter hat fur jedes Los, fiir welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes Gesamtkonzept fiir die
Marktbearbeitung im Zielland Gber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029) abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlieBlich der Bewertung der Qualitét
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fuhrt nicht
zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes und bedingt auch keinen Anspruch auf das zur Bewertung der Leistung
herangezogene fiktive Manahmenbudget.
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12.3

12.4

12.5

12.6

12.7

12.8

12.8.1

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept fiir jedes Los auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr bertcksichtigt.

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung

Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fir jedes Los auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen" im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen!

Zum Beispiel: "Los 1 Gesamtkonzept" "Los 1 Grobkostenplanung”

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT
EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.

BEISPIEL
Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte fir das Los "Export- Absatzférderungsmafnahmen Osterreich" und fir das Los "Export-
AbsatzférderungsmalBnahmen Italien" ein Angebot abgeben.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein: .
* EIN Gesamtkonzept fiir Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fiir Osterreich
« EIN Gesamtkonzept fiir Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fur Italien

Eintragung von Bewertungspunkten

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmaRstabe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; die Beschreibung ubersteigt die
Vorstellungen zur Erfullung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwachen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgeméfe Vertragsdurchfiihrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwéchen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschréankungen noch ordnungsgemafe Vertragsdurchfihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwachen.

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen geniigende Vertragsdurchfihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwachen.

0 Punkte = UNGENUGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
genugende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwéchen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu konnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
eigenen Erfolgschancen einschatzen zu kdnnen.

Gesamtkonzept
Gewichtung: 100,00%

Marktpotential fir Ernéhrungswirtschaft
Gewichtung: 14,29%
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12.8.1.1

12.8.1.2

12.8.1.3

12.8.2

12.8.2.1

12.8.2.2

12.8.3

12.8.3.1

12.8.3.2

Zielbeschreibung

Ziel ist es, mit der vorgeschlagenen Maflinahme den Lebensmittelherstellern einen erfolgreichen Markteintritt bzw. eine Ausweitung
des bestehenden Vertriebs im Zielland zu ermdglichen

Marktpotenzial fir Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept gute Chancen fiir einen Markteintritt bzw. einen Vertriebsausbau bayerischer Lebensmittel im Zielland?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—————————
P Y

Nur eine Antwort wahlbar

Marktpotenzial fir Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Wourden die Erfolgsaussichten ausreichend begrindet?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
T —

Nur eine Antwort wahlbar

Mafnahmenspektrum
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es, den Lebensmittelherstellern ein breites und passendes Portfolio an MalRnahmen zu bieten.

MaRnahmenspektrum

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Bieter in der Lage, unterschiedliche Formate an MaBnahmen anzubieten und umzusetzen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——————————
[ R —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Konzepts
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich der organisatorischen Umsetzbarkeit.

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Sind die organisatorischen Schritte logisch und transparent beschrieben?

] Keine Angabe (0)

] UNGENUGEND (0)
] MANGELHAFT (20)
] AUSREICHEND (40)
] BEFRIEDIGEND (60)
] GUT (80)

—r——————
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12.8.3.3

12.8.3.4

12.8.4

12.8.4.1

12.8.4.2

12.8.4.3

12.8.5

12.85.1

[ ] SEHR GUT (100)

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Bauen die einzelnen MalRnahmen logisch aufeinander auf?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
T —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Kann eine komplikationsfreie Umsetzung erwartet werden?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
[ N —

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich des Finanzmitteleinsatzes.

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der eingereichte Grobkostenplan vollsténdig und nachvollziehbar?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Einsatz der Finanzmittel fir die angebotene Leistung angemessen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
P T

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk in Bayern
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung
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12.8.5.2

12.8.6

12.8.6.1

12.8.6.2

12.8.6.3

12.8.7

12.8.7.1

12.8.7.2

Ziel ist die eigenverantwortliche Akquise bayerischer Lebensmittelhersteller furr die Teilnahme am Projekt.

Netzwerk in Bayern

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ausreichend Kontakte zu bayerischen Lebensmittelherstellern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
P —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die Vermittlung geeigneter Geschaftskontakte fiir bayerische Lebensmittelhersteller und die reibungslose Umsetzung des
Programms im Zielland

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verflgt der Bieter im Zielland Uber ein geeignetes Netzwerk an potenziellen Handelspartnern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter Uber ausreichend Kontakte zu potenziellen Dienstleistern im Zielland, um eine reibungslose Durchfiihrung des
Projektes zu gewahrleisten? (Unter Dienstleistern sind z.B. Hotels, Messebauunternehmen, Busunternehmen, Grafikagenturen
oder Dolmetscher zu verstehen).

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es durch ein innovatives Konzept Interesse an der Teilnahme zu wecken.

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept aufgrund seines innovativen Charakters eine hohe Beteiligung?

] Keine Angabe (0)

] UNGENUGEND (0)
] MANGELHAFT (20)
] AUSREICHEND (40)
] BEFRIEDIGEND (60)
] GUT (80)

—r——————
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12.8.7.3

12.9

12.9.1

12.9.2

1293

13
13.1

13.2

[ ] SEHR GUT (100)

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Werden zeitgemalle Medien bei der Akquise und Kommunikation eingesetzt?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
T —

Nur eine Antwort wéhlbar
Eingesetztes Personal
Projektleiter*In [Mussangabe]

Der Auftragnehmer hat dafiir Sorge zu tragen, dass alle Mal3nahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.

Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), der fiir die strategische
MaRnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und Uber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfiigt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Bitte bestétigen Sie, dass die Projektleitung mindestens Uber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemaR des
Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens (GER) verfligt?

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.
[ ] Keine Angabe (0)
[ ]Ja(0)
[ ] Nein (0)
Nur eine Antwort wéhlbar
Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche unter Angabe der jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung,
bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die fur die
Umsetzung von MafRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind und tber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fir Lebensmittel) verfiigen mit Namen und Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kénnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

Los 13 -"Export- Absatzférderungsmafinahmen UNGARN"
Wertung der Angebote

Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem héchsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhélt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgefiihrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung”) wird fur JEDES Los anhand eines einzureichenden, mehrjahrigen
Gesamtkonzeptes fur die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefiihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung beriicksichtigen soll.
Der Bieter erstellt dabei fir JEDES LOS (jedes Zielland), fur welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MafRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-Absatzfordermafnahmen fiir den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober

2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der bayerischen
Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchfiihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der einzelnen
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13.3

13.4

135

13.6

13.7

MaRnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Dem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefiigt werden. Fir die Erstellung des MalRnahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in Hohe von bis zu 200.000 Euro (netto) zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der vorgeschlagenen
MaRnahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschatzte Fremdkosten inkl. Reisekosten enthalten sein.

Der Bieter hat fiir jedes Los, fur welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes Gesamtkonzept fir die
Marktbearbeitung im Zielland Gber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029) abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlieRlich der Bewertung der Qualitat
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fuhrt nicht
zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes.

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept fiir jedes Los auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr berticksichtigt.

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung

Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fir jedes Los auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen" im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen!

Zum Beispiel: "Los 1 Gesamtkonzept" "Los 1 Grobkostenplanung”

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT
EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.

BEISPIEL
Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte fir das Los "Export- Absatzférderungsmafnahmen Osterreich" und fir das Los "Export-
AbsatzférderungsmalBnahmen Italien" ein Angebot abgeben.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein: .
* EIN Gesamtkonzept fiir Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fiir Osterreich
« EIN Gesamtkonzept fiir Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fur ltalien

Eintragung von Bewertungspunkten

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmaRstabe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; die Beschreibung ubersteigt die
Vorstellungen zur Erfullung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwachen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgeméafe Vertragsdurchfiihrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwachen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschréankungen noch ordnungsgemafe Vertragsdurchfihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwachen.

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen geniigende Vertragsdurchfihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwéchen.

0 Punkte = UNGENUGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
genugende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwéchen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu konnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
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13.8.1.2

13.8.1.3

13.8.2

13.8.2.1

13.8.2.2

13.8.3

13.8.3.1

13.8.3.2

eigenen Erfolgschancen einschatzen zu kdnnen.

Gesamtkonzept
Gewichtung: 100,00%

Marktpotential fir Ernéhrungswirtschaft
Gewichtung: 14,29%

Zielbeschreibung

Ziel ist es, mit der vorgeschlagenen Maflinahme den Lebensmittelherstellern einen erfolgreichen Markteintritt bzw. eine Ausweitung
des bestehenden Vertriebs im Zielland zu ermdglichen

Marktpotenzial fir Erndhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept gute Chancen fir einen Markteintritt bzw. einen Vertriebsausbau bayerischer Lebensmittel im Zielland?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar

Marktpotenzial fir Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Wourden die Erfolgsaussichten ausreichend begriindet?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
P Y

Nur eine Antwort wahlbar

Maflnahmenspektrum
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es, den Lebensmittelherstellern ein breites und passendes Portfolio an MalRnahmen zu bieten.

Malnahmenspektrum

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Bieter in der Lage, unterschiedliche Formate an MalRnahmen anzubieten und umzusetzen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
T —Y

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Konzepts
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich der organisatorischen Umsetzbarkeit.

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100
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13.8.3.3

13.8.3.4

13.8.4

13.84.1

13.8.4.2

13.8.4.3

Sind die organisatorischen Schritte logisch und transparent beschrieben?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
P

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Bauen die einzelnen Mal3nahmen logisch aufeinander auf?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Kann eine komplikationsfreie Umsetzung erwartet werden?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_———————
P T

Kostenplanung
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich des Finanzmitteleinsatzes.

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der eingereichte Grobkostenplan vollstédndig und nachvollziehbar?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

———————
P T

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Einsatz der Finanzmittel fur die angebotene Leistung angemessen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——————————
[ R —
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13.8.5.1

13.8.5.2

13.8.6

13.8.6.1

13.8.6.2

13.8.6.3

13.8.7

13.8.7.1

13.8.7.2

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk in Bayern
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die eigenverantwortliche Akquise bayerischer Lebensmittelhersteller fur die Teilnahme am Projekt.

Netzwerk in Bayern

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ausreichend Kontakte zu bayerischen Lebensmittelherstellern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die Vermittlung geeigneter Geschéftskontakte fir bayerische Lebensmittelhersteller und die reibungslose Umsetzung des
Programms im Zielland

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verflugt der Bieter im Zielland Uber ein geeignetes Netzwerk an potenziellen Handelspartnern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
T —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter Uber ausreichend Kontakte zu potenziellen Dienstleistern im Zielland, um eine reibungslose Durchfuhrung des
Projektes zu gewahrleisten? (Unter Dienstleistern sind z.B. Hotels, Messebauunternehmen, Busunternehmen, Grafikagenturen
oder Dolmetscher zu verstehen).

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_——————
P Y

Nur eine Antwort wéhlbar
Innovation
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es durch ein innovatives Konzept Interesse an der Teilnahme zu wecken.

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept aufgrund seines innovativen Charakters eine hohe Beteiligung?
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Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
Y

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Werden zeitgemalie Medien bei der Akquise und Kommunikation eingesetzt?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S

Nur eine Antwort wahlbar
Eingesetztes Personal
Projektleiter*In [Mussangabe]

Der Auftragnehmer hat dafiir Sorge zu tragen, dass alle Mal3nahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.

Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), der fiir die strategische
MaRnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und tGiber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfugt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Bitte bestétigen Sie, dass die Projektleitung mindestens iber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemaR des
Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens (GER) verfligt?

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

[ ] Keine Angabe (0)
[ ]Ja(0)
[ ] Nein (0)
Nur eine Antwort wahlbar
Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche unter Angabe der jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung,
bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die fiir die
Umsetzung von MaRRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind und tiber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfiigen mit Namen und Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kénnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

Los 14 -"Export- Absatzférderungsmaf3nahmen USA"
Wertung der Angebote
Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem hoéchsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhélt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgefuhrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung®) wird fur JEDES Los anhand eines einzureichenden, mehrjahrigen
Gesamtkonzeptes fur die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefiihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung beriicksichtigen soll.

Kriterienkatalog - 67/75



14.3

14.4

145

14.6

14.7

Der Bieter erstellt dabei fir JEDES LOS (jedes Zielland), fiir welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MafRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-Absatzfordermafnahmen fiir den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober
2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der bayerischen
Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchflihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der einzelnen
MafRnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Dem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefiigt werden. Fir die Erstellung des MalRnahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in H6he von bis zu 200.000 Euro (netto) zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der vorgeschlagenen
MaRnahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschéatzte Fremdkosten inkl. Reisekosten enthalten sein.

Der Bieter hat fur jedes Los, fiir welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes Gesamtkonzept fiir die
Marktbearbeitung im Zielland Gber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029) abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlieBlich der Bewertung der Qualitét
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fuhrt nicht
zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes.

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept fiir jedes Los auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr bericksichtigt.

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung

Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fiir jedes Los auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen" im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen!

Zum Beispiel: "Los 1 Gesamtkonzept" "Los 1 Grobkostenplanung”

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT
EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.

BEISPIEL
Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte fiir das Los "Export- Absatzférderungsmainahmen Osterreich" und fir das Los "Export-
AbsatzférderungsmalRnahmen Italien" ein Angebot abgeben.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein: B
« EIN Gesamtkonzept fur Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fur Osterreich
* EIN Gesamtkonzept firr Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fur ltalien

Eintragung von Bewertungspunkten

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmalRstéabe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; die Beschreibung tbersteigt die
Vorstellungen zur Erflllung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwachen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgemaRe Vertragsdurchfiihrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwachen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschrénkungen noch ordnungsgemafe Vertragsdurchfiihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwéchen.

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen genligende Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwachen.

0 Punkte = UNGENUGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
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14.8.1.1

14.8.1.2

14.8.1.3

14.8.2

148.2.1

14.8.2.2

14.8.3

148.3.1

genugende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwéchen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu konnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
eigenen Erfolgschancen einschatzen zu kénnen.

Gesamtkonzept
Gewichtung: 100,00%

Marktpotential fir Erndhrungswirtschaft
Gewichtung: 14,29%

Zielbeschreibung

Ziel ist es, mit der vorgeschlagenen MaRnahme den Lebensmittelherstellern einen erfolgreichen Markteintritt bzw. eine Ausweitung
des bestehenden Vertriebs im Zielland zu ermdglichen

Marktpotenzial fir Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept gute Chancen fiir einen Markteintritt bzw. einen Vertriebsausbau bayerischer Lebensmittel im Zielland?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

——_———————
P Y

Nur eine Antwort wahlbar

Marktpotenzial fur Ernédhrungswirtschaft

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Wourden die Erfolgsaussichten ausreichend begrindet?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

MaRnahmenspektrum
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist es, den Lebensmittelherstellern ein breites und passendes Portfolio an MalRnahmen zu bieten.

MafRnahmenspektrum

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Bieter in der Lage, unterschiedliche Formate an Malnahmen anzubieten und umzusetzen?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
[ N —

Nur eine Antwort wahlbar

Realisierbarkeit des Konzepts
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung
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14.8.3.2

14.8.3.3

14.8.3.4

14.8.4

14.8.4.1

14.8.4.2

14.8.4.3

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich der organisatorischen Umsetzbarkeit.

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Sind die organisatorischen Schritte logisch und transparent beschrieben?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
T —

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Bauen die einzelnen MalRnahmen logisch aufeinander auf?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r———————
o T —

Realisierbarkeit des Projekts

Gewichtung: 4,76%
Maximalpunktzahl: 100

Kann eine komplikationsfreie Umsetzung erwartet werden?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
[ A —

Kostenplanung
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist eine gute Realisierbarkeit des vorgeschlagenen Konzeptes hinsichtlich des Finanzmitteleinsatzes.

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der eingereichte Grobkostenplan vollsténdig und nachvollziehbar?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
T —

Kostenplanung

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Ist der Einsatz der Finanzmittel fir die angebotene Leistung angemessen?
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Nur eine Antwort wahlbar

Nur eine Antwort wahlbar

Nur eine Antwort wahlbar

Nur eine Antwort wahlbar



14.8.5

1485.1

14.8.5.2

14.8.6

14.8.6.1

14.8.6.2

14.8.6.3

14.8.7

14.8.7.1

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
Y

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk in Bayern
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die eigenverantwortliche Akquise bayerischer Lebensmittelhersteller fur die Teilnahme am Projekt.

Netzwerk in Bayern

Gewichtung: 14,29%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter im Zielland Uber ausreichend Kontakte zu bayerischen Lebensmittelherstellern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
N —

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung

Ziel ist die Vermittlung geeigneter Geschaftskontakte fiir bayerische Lebensmittelhersteller und die reibungslose Umsetzung des
Programms im Zielland

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verflgt der Bieter im Zielland Uber ein geeignetes Netzwerk an potenziellen Handelspartnern?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

————————
S Y

Nur eine Antwort wahlbar

Netzwerk im Zielland

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verfugt der Bieter Uber ausreichend Kontakte zu potenziellen Dienstleistern im Zielland, um eine reibungslose Durchfiihrung des
Projektes zu gewahrleisten? (Unter Dienstleistern sind z.B. Hotels, Messebauunternehmen, Busunternehmen, Grafikagenturen
oder Dolmetscher zu verstehen).

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r————————
R —

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation
Gewichtung: 14,29%
Zielbeschreibung
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14.8.7.2

14.8.7.3

14.9
14.9.1

14.9.2

1493

15
15.1

Ziel ist es durch ein innovatives Konzept Interesse an der Teilnahme zu wecken.

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Verspricht das Konzept aufgrund seines innovativen Charakters eine hohe Beteiligung?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—_———————
T

Nur eine Antwort wahlbar

Innovation

Gewichtung: 7,14%
Maximalpunktzahl: 100

Werden zeitgemalle Medien bei der Akquise und Kommunikation eingesetzt?

Keine Angabe (0)
UNGENUGEND (0)
MANGELHAFT (20)
AUSREICHEND (40)
BEFRIEDIGEND (60)
GUT (80)

SEHR GUT (100)

—r—————————
T —

Nur eine Antwort wéhlbar
Eingesetztes Personal
Projektleiter*In [Mussangabe]

Der Auftragnehmer hat dafiir Sorge zu tragen, dass alle Mal3nahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.

Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), der fiir die strategische
MaRnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und Uiber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfiigt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Bitte bestétigen Sie, dass die Projektleitung mindestens Uber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemaR des
Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens (GER) verfligt?

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

[ ] Keine Angabe (0)
| Ja (0)
[ ] Nein (0)

Nur eine Antwort wahlbar

Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche unter Angabe der jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung,
bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die fur die
Umsetzung von MafRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind und tber hinreichend Erfahrung im
Tatigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fir Lebensmittel) verfiigen mit Namen und Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kénnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

Los 15 -"Export- AbsatzférderungsmaRnahmen SONSTIGE Lander"
Zuschlagskriterien

Die Zuschlagskriterien sind den Vertragsbedingungen/Formulare zu entnehmen.

Die jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte (=Bewertungsmatrix) sind dem Auszug der zur Wertung
verwendeten Bewertungsmatrix (Anlage) zu entnehmen und sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu kdnnen, worauf der
Auftraggeber besonderen Wert legt und die eigenen Erfolgschancen einschatzen zu kénnen.
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15.2

15.3

154

155

15.6

15.7

15.8

Wertung der Angebote

Berechnungsmethode: Freie Verhéltniswahl Preis/Leistung

Bei der Bewertung wird der Preis mit 30% und die Leistung mit 70% gewichtet. Das Angebot mit dem héchsten Zuschlagswert Z
ist das wirtschaftlichste und erhélt den Zuschlag. Der Zuschlagswert wird wie folgt berechnet:

Z = 30% x (Referenzpreis / zu wertender Angebotspreis) + 70% x (erreichte Leistungspunkte des Angebots / maximal erreichbare
Leistungspunkte)

Referenzpreis ist der niedrigste in der Wertung verbliebene Angebotspreis. Die Leistungspunkte eines Angebots werden
entsprechend den Leistungskriterien ermittelt und gewichtet.

Alle aufgefiihrten Leistungskriterien bilden den Leistungsanteil insgesamt zu 100% ab.

Bewertung der Leistung

Die Qualitat des Angebots (Anmerkung: Kriterium ,Leistung”) wird fir JEDES Zielland innerhalb des Loses anhand eines
einzureichenden, mehrjahrigen Gesamtkonzeptes fiir die Marktbearbeitung in einem Zielland und einer Grobkostenplanung
bewertet.

Diese Bewertung erfolgt anhand von aufgefiihrten Leistungskriterien, die der Bieter bei der Konzepterstellung beriicksichtigen soll.

Der Bieter erstellt dabei fiir JEDES Zielland innerhalb des Loses, fiir welches er ein Angebot abgibt, einen ausgearbeiteten
MafRnahmenplan mit unterschiedlichen Export-Absatzférdermafnahmen fir den Vertragszeitraum von drei Jahren (1. Oktober
2026 — 30. September 2029). Das Konzept soll jeweils sowohl die vorbereitenden Planungsschritte inklusive Akquise der
bayerischen Teilnehmer als auch die darauffolgenden Durchfiihrungsschritte beinhalten sowie einen logischen Aufbau der
einzelnen MalRnahmen mit einem roten Faden erkennen lassen.

Jedem Konzept soll eine Grobkostenplanung beigefuigt werden. Fir die Erstellung des MaRnahmenplans wird ein fiktives
Gesamtbudget in H6he von bis zu 200.000 Euro (netto)fir jedes Land zugrunde gelegt. In der Grobkostenplanung der
vorgeschlagenen Malinahmen sollen neben den Honorarkosten (laut Angebot) auch geschéatzte Fremdkosten inkl. Reisekosten
enthalten sein.

Der Bieter hat fiir jedes Zielland innerhalb des Loses, fur welches er ein Angebot abgibt, jeweils EIN ausgearbeitetes
Gesamtkonzept fir die Marktbearbeitung im Zielland Uber den Vertragszeitraum von drei Jahren (01.10.2026 - 30.09. 2029)
abzugeben.

Es wird darauf hingewiesen, dass das eingereichte Konzept und die Grobkostenplanung ausschlieRlich der Bewertung der Qualitat
des Angebots im Rahmen der vorliegenden Ausschreibung dient. Eine eventuelle spatere Zuschlagserteilung fuhrt nicht
zwangslaufig zur Umsetzung des eingereichten Konzeptes.

HINWEIS SEITENANZAHL Gesamtkonzept

Begrenzen Sie das Gesamtkonzept fur jedes Zielland auf jeweils maximal 3 DIN A4 Seiten. Sollten Sie mehr als 3 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 4 in der Angebotswertung nicht mehr beriicksichtigt.

HINWEIS SEITENANZAHL Grobkostenplanung

Begrenzen Sie die Grobkostenplanung fiir jedes Zielland auf jeweils maximal 1 DIN A4 Seite. Sollten Sie mehr als 1 DIN A4 Seiten
einreichen, werden die Angaben ab Seite 2 in der Angebotswertung nicht mehr bericksichtigt.
Die Grobkostenplanung soll in Tabellenform eingereicht werden.

Hinweis zur Angebotsabgabe

Die Gesamtkonzepte und die Grobkostenplanungen sind als Teil des Angebots unter "Anlagen” im Vergabesystem hochzuladen.
Verwenden Sie bitte eindeutige und nachvollziehbare Dateinamen mit Angabe des Ziellandes!

Zum Beispiel: "Los 15 Gesamtkonzept Argentinien" bzw. "Los 15 Grobkostenplanung Argentinien”

Da die Gesamtkonzepte und Grobkostenplanungen wertungsrelevant sind, werden diese nicht nachgefordert.

WERDEN DAS GEFORDERTE GESAMTKONZEPT UND/ODER DIE GROBKOSTENPLANUNG NICHT MIT DEM ANGEBOT

EINGEREICHT, FUHRT DAS FEHLEN EINES DIESER DOKUMENTE ODER BEIDER DOKUMENTE ZWINGEND ZUM
AUSSCHLUSS DES ANGEBOTES VOM VERGABEVERFAHREN.

WICHTIG

WICHTIG: AUS TECHNISCHEN GRUNDEN MUSS BEI DIESEM LOS DIE WERTUNG UND BERECHNUNG DER
LEISTUNGSPUNKTE AUSSERHALB VON EVERGABE ERFOLGEN. IN DEN ANLAGEN FINDEN SIE EINEN AUSZUG DER
ZUR

WERTUNG VERWENDETEN BEWERTUNGSMATRIX. DEN BEWERTUNGSMASSSTAB ZUR WERTUNG DER
PROJEKTVORSCHLAGE KONNEN SIE DEN NACHFOLGENDEN ANGABEN ENTNEHMEN.

BEISPIEL

Beispiel :

Ein Auftragnehmer méchte fiir das Los "Export- Absatzforderungsmaf3nahmen sonstige Lander"” fiir Australien UND Argentinien
ein Angebot abgeben. Zudem mdchte er ein Angebot fur das Los "Export- AbsatzférderungsmafRnahmen Osterreich" und das Los
"Export- Absatzférderungsmafnahmen Italien" einreichen.

=> Dazu reicht er folgende Unterlagen als Anlage mit dem Angebot ein:
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15.9

15.10
15.10.1

15.10.2

15.10.3

« EIN Gesamtkonzept fur Australien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fur Australien

» EIN Gesamtkonzept fir Argentinien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fiir Argentinien
* EIN Gesamtkonzept fiir Osterreich (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fiir Osterreich

« EIN Gesamtkonzept fur Italien (max. 3 DIN A4 Seiten) UND EINEN Grobkostenplan (max. 1 DIN A4 Seite) fir Italien

Eintragung von Bewertungspunkten

Die Bewertung des Gesamtkonzeptes und der Grobkostenplanung erfolgt durch den Auftraggeber. Die Eintragungen der
Bewertungspunkte werden von der Zentralen Vergabestelle vorgenommen.

Es gelten bei der Verteilung von Bewertungspunkten die nachstehenden BewertungsmalR3stébe:

100 Punkte = SEHR GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick
auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfuhrung erwarten; die Beschreibung ubersteigt die
Vorstellungen zur Erflllung des Kriteriums; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/
Schwéchen.

80 Punkte = GUT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im Hinblick auf die
Erreichung der beschriebenen Ziele eine einwandfreie Vertragsdurchfiihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der
prognostischen Beurteilung keine Kritikpunkte/Schwéchen.

60 Punkte = BEFRIEDIGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine im Wesentlichen ordnungsgemaRe Vertragsdurchfuhrung erwarten; der
Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung nur wenige Kritikpunkte/Schwachen.

40 Punkte = AUSREICHEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit Einschrankungen noch ordnungsgemafe Vertragsdurchfiihrung
erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung mehrere Kritikpunkte/Schwachen.

20 Punkte = MANGELHAFT; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele eine mit erheblichen Defiziten behaftete, noch als den Anforderungen dieser
Vergabeunterlagen genligende Vertragsdurchfihrung erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
zahlreiche Kritikpunkte/Schwéchen.

0 Punkte = UNGENUGEND; Die Beschreibungen des Bieters lassen in der prognostischen Bewertung des Auftraggebers im
Hinblick auf die Erreichung der beschriebenen Ziele keine den in diesen Vergabeunterlagen beschriebenen Anforderungen
genuigende Vertragsdurchfiihrung erkennen oder erwarten; der Auftraggeber erkennt in der prognostischen Beurteilung
gravierende Kritikpunkte/Schwéachen.

Die nachfolgende Darstellung der Kriterien, ihre jeweilige Gewichtung und die zu erreichenden Bewertungspunkte
(=Bewertungsmatrix) sollen den Bietern dazu dienen, erkennen zu kdnnen, worauf der Auftraggeber besonderen Wert legt und die
eigenen Erfolgschancen einschatzen zu kdnnen.

Eingesetztes Personal
Projektleiter*In [Mussangabe]

Der Auftragnehmer hat dafiir Sorge zu tragen, dass alle MaBnahmen einwandfrei und termingerecht erledigt werden kénnen.

Bitte benennen Sie daher nachfolgend den/die Projektleiter/In inkl. Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle
berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen, Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen) fiir JEDES angekreuztes Land laut
Landerliste, der fur die strategische MaRnahmen-Planung und die Einhaltung des Rahmenvertrages verantwortlich ist und tiber
hinreichend Erfahrung im Tétigkeitsbereich (Export- Absatzférderung fur Lebensmittel) verfiigt mit Namen und Kontaktdaten.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.

C1- Niveau Deutsch [Mussangabe]

Bitte tragen Sie in das Textfeld "JA" ein, sofern die Projektleitung fir ALLE angekreuzten Lander gemaf der Landerliste
mindestens Uber die Sprachkompetenz in Deutsch auf Niveau C1 gemafR des Gemeinsamen Européischen Referenzrahmens
(GER) verfugt.

Sollte dies nicht fur alle angekreuzten Lander zutreffen, geben Sie bitte an, fur welches Land das Sprachniveau erfullt ist und fur
welches nicht.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.
Beispiel:

Australien: JA
Argentinien: NEIN

Weitere Projektverantwortliche [Mussangabe]

Bitte benennen Sie nachfolgend weitere Projektverantwortliche fir JEDES angekreuzte Land laut Landerliste unter Angabe der
jeweiligen Qualifikation (z.B. Berufsausbildung, bisherige und aktuelle berufliche Tatigkeit, Stellung im Unternehmen,
Sprachkenntnisse; Stichpunkte reichen), die die Umsetzung von MalRnahmen aus der Rahmenvereinbarung verantwortlich sind
und uber hinreichend Erfahrung im Tatigkeitsbereich (Export-Absatzférderung fiir Lebensmittel) verfiigen mit Namen und
Kontaktdaten.

Hinweis: Die geforderten Informationen zur Qualifikation der/ des Projektverantwortlichen kénnen ggf. bis zum Beginn der
Vertragslaufzeit nachgereicht werden.

Bei diesem Kriterium handelt es sich um KEIN Ausschlusskriterium.
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15.11
15.111

Landerliste
Landerliste [Mussangabe]

Die hier aufgefiihrten Lander kénnen Teil der Rahmenvereinbarung mit mehreren Wirtschaftsteilnehmern fur Export-
Absatzférderungsmalinahmen werden. Dies bedeutet aber nicht, dass fur EIN Land Rahmenvereinbarungen mit mehreren
Wirtschaftsteilnehmern geschlossen werden, sondern, dass es sich um ein SAMMELLOS fur die aufgefuhrten Lander handelt, fur
die ein Gesamtbudget pro Jahr zur Verfligung steht. Die Liste ist abschlieRend.

Bitte kreuzen Sie hier die Lander an, auf die sich lhre Angaben im Leistungsverzeichnis unter Produkte/Leistungen beziehen. Es
kénnen alle Lander angekreuzt werden, aber auch weniger.

Je aufgefiihrtem Land wird das wirtschaftlichste Angebot durch die bekannt gegebene Berechnungsmethode ermittelt (siehe auch
"Produkte/Leistungen"). Ein Bieter kann somit den Zuschlag fur alle seine angekreuzten Lander erhalten, fur weniger oder fur
keines seiner angekreuzten Lander.

Argentinien
Australien
Belgien
Brasilien
Chile
Danemark
Estland
Finnland
Griechenland
Hong Kong
Indien
Indonesien
Irland

Israel

Japan
Kanada
Lettland
Litauen
Marokko
Mexiko
Norwegen
Polen
Portugal
Saudi-Arabien
Schweden
Singapur
Slowakei
Spanien
Sudafrika
Sidkorea
Thailand
Tschechische Republik
Tunesien
Tirkei
Vereinigte Arabische Emirate (VAE)
Vereinigtes Konigreich
Vietnam

Mehrere Antworten wéhlbar
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